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Immobilie verkaufen: Mit oder ohne Makler?

Soll man eine Immobilie
privat verkaufen oder
doch besser einem Makler
anvertrauen?

Ein Immobilientipp
von Simon Meyer*

raucht es in der heutigen Zeit,
B in der immer mehr digitale

Tools allen zur Verfugung ste-
hen, den Immobilienmakler tiber-
haupt noch? Wir méchten Ihnen auf-
zeigen, was beim privaten Immobi-
lienverkauf zu beachten ist und wo
ein Profi Mehrwert bieten kann.

Verkaufspreis festlegen, Inserat ver-
fassen und aufgeben, Interessenten
durch das Haus oder die Wohnung
fithren, Kaufvertrag abschliessen und
schon ist die Immobilie verkauft. Dies
ist sicherlich die Idealvorstellung von
einem Verkaufsprozess. Wie umfang-
reich und zeitintensiv ein kompletter
Verkaufsprozess ist, wird vielfach
unterschatzt. Diese Zeit zu investieren
lohnt sich aber, denn eine Immobilie
hat schliesslich einen hohen Wert -
emotional wie finanziell. Wer diese
Zeit nicht hat, wendet sich besser an
einen Fachmann oder eine Fachfrau.

Der Preis ist heiss

Die meisten Verkaufer haben dasselbe
Ziel: preislich das maximal Mogliche
aus ihrer Immobilie rausholen. Doch
was ist der richtige Preis? Ist er zu
hoch, schreckt das potenzielle Kaufer
ab. Ist er zu niedrig, verliert man Geld.

Den Markt mal mit einem tber den
Daumen angesetzten Verkaufspreis
testen zu wollen, ist der falsche Weg.
Potenzielle Immobilienk&ufer han-
deln nicht impulsiv, sondern beobach-
ten in der Regel iber einen langeren
Zeitraum die Marktsituation. Fallt ein
Verkaufspreis aus dem Rahmen, bleibt
dies nicht verborgen. Mit einer profes-
sionellen Marktwertschatzung eines
Immobilienbiiros konnen Sie sicher-
gehen, nicht mit einem falschen Preis
zu starten.

Wiirdig prasentieren

Fir einen schnellen Verkauf ist eine
professionelle Verkaufsdokumenta-
tion mit allen wichtigen Informatio-
nen und aussagekraftigen Bildern es-
senziell. Gute Fotos und Texte sorgen
dafiir, dass das Angebot auf den Im-
mobilienportalen heraussticht und
sich die Interessenten schnell ein Bild

machen konnen. Ein paar schlecht be-
lichtete Handybilder wirken sich defi-
nitiv kontraproduktiv aus.

Wenn die ersten Interessenten ge-
funden sind, geht die Arbeit weiter:
Besichtigungen, Verhandlungen,
Grundstiickgewinnsteuer, Hypothe-
karfragen, Kaufvertrag, Objektiiberga-
be. Als privater Immobilienverkaufer
sollte man sich {iber die Schritte bis
zum erfolgreichen Verkauf bewusst
sein. Diese Aufgaben kann IThnen ein
Makler abnehmen. Das Beste dabei:
Sie bezahlen die Vermittlungsprovi-
sion nur im Erfolgsfall.

* Simon Meyer ist Leiter Marketing und

Mandatsleiter Verkauf bei der Prefera
Immobilien AG in Sargans.

PREFERA

Immobilien AG




